
   CKE Consulting 
			    VertriebsSupport

Strategien

•	� Seit 1999 – nach konzeptionellem Neustart – arbeitet das
	 CKE Team an seinem stetig wachsenden Vertriebserfolg.
	 Unsere gelebte Vertriebskompetenz verbinden wir seit 2009
	 mit unserem Know-how & Do-how aus den CKE Fachbereichen
	 zu den Commodities „Strom“ und „Erdgas“. 

•	� Diese Symbiose erzeugt eine spannende und zielerreichende  
CKE Produktreihe für Ihren VertriebsSupport.

•	� Nutzen Sie die VertriebsBausteine aus
	 - CKE Training
	 - CKE Consulting
	 - CKE Services

Wir wollen mit Ihnen Ihren VertriebsErfolg erzeugen!

NEU
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Ihren VertriebsManagementProzess unterstützen wir aktiv durch:
NEU

		

Tra i n i n g
 

GrundlagenSeminar:
• Grundlagen des Vertriebs
Schlüsselfaktoren für eine 

erfolgreiche Vertriebsarbeit

AufbauWorkshop:
• AufbauWorkshop Vertrieb

Innovativer Vertrieb in  
dynamischen Zeiten

 • VertriebsStrategieEntwicklung

• RisikoHandBuch Vertrieb

• InterimManagement

• KundenwertAnalyse

• KontrahentenMonitoring

Consulting Services
 • VertriebsMarktMonitor

• VertriebsControlling
 – SonderVertragsKunden-

Bepreisung

– VertriebsReport


