CKE Consultiaemes
A

® Seit 1999 - nach konzeptionellem Neustart - arbeitet das m
CKE Team an seinem stetig wachsenden Vertriebserfolg.
Unsere gelebte Vertriebskompetenz verbinden wir seit 2009
mit unserem Know-how & Do-how aus den CKE Fachbereichen
zu den Commoadities ,,Strom*“ und ,,Erdgas”.

® Diese Symbiose erzeugt eine spannende und zielerreichende
CKE Produktreihe fiir Ihren VertriebsSupport.

® Nutzen Sie die VertriebsBausteine aus
- CKE Training
- CKE Consulting
- CKE Services

Wir wollen mit Ihnen Ihren VertriebsErfolg erzeugen!

Markus Résmann
Geschdiftsfiihrender Gesellschafter

Direkt ~ +49 6195 6730-30
Fax +49 6195 6730-10
Mobil +49172 6161 316 .
markus.roesmann@ck-energy.de Strateglen




u . .:CKE

Ihren VertriebsManagementProzess unterstiitzen wir aktiv durch:

rundlagenSeminar:
® Grundlagen des Vertriebs
Schliisselfaktoren fiir eine
erfolgreiche Vertriebsarbeit
AufbauWorkshop:

AufbauWorkshop Vertrieb
nnovativer Vertrieb in

VertriebsStrategieEntwicklung ® VertriebsMarktMonitor
® RisikoHandBuch Vertrieb ® VertriebsControlling

® InterimManagement - SonderVertragsKunden-
Bepreisun
® KundenwertAnalyse preisung
. - VertriebsReport
KontrahentenMonitoring

Carl Kliem Energy GmbH

Am Hohenstein 3 -5
D-65779 Kelkheim »
www.ck-energy.de Strateglen




